Das kiinstlerische Niveau, auf dem die Photographie unserer Zeit
steht, ist ein erfreuliches. Trogdem wire ein weiteres Aufsteigen der
kiinstlerischen Photographie sehr wiinschenswert. Die Mittel, dies zu
erreichen, sind nach Vorstehendem: Beherrschung der Technik, strengstes
Befolgen rein kiinstlerischer Grundsige, sorgfiltiges Vermeiden jeder
Effekthascherei und Kiinstelei, schliefflich verstindnisvolles Beschreiten
der durch die Eigenart des Verfahrens selbst vorgeschriebenen Wege.
Es gibt heute schon eine ganze Reihe photographischer Kiinstler, deren
Werke wir unzweifelhaft und auf den ersten Blick nicht nur an der
Technik, sondern auch an der ganzen Art der kiinstlerischen Auffassung
erkennen. Solche Individualitit zu erlangen, das soll unser Ziel sein.

Verschiedene Gesichtspunkte in der Ausiibung der
berufsmifiigen Photographie.

u unserer Zeit kommt der Photographie als Kulturfaktor
| fraglos eine betrichtliche Bedeutung zu. Wissenschaft
(| und Technik verdanken ihr vieles, und die Kunst zieht sie
bisweilen als Hilfsmittel, oft als Material fiir Lehrzwecke
271 %| heran. Die gréfite Bedeutung kommt ihr aber wohl im
BN P alltiglichen Leben zu. Da ist es denn vor allem die Por-
tritphotographie, die das bekannteste und wichtigste Gebiet darstellt.
Hier seite auch zuerst die berufsmifiige Ausiibung der Photographie
ein. Wer als der erste Berufsphotograph anzusehen ist, hat trot vielem
Hin und Her nie mit Sicherheit festgestellt werden kénnen. Doch weify
man, dafy bereits Ende der 40er Jahre des verflossenen Jahrhunderts
die Anfertigung von Portrits gewerbsmifiig ausgeiibt wurde.

Nach den Vervollkommnungen der photographischen Verfahren,
insbesondere, nachdem durch die Ausarbeitung des Kollodiumprozesses
und durch die Herstellung des Albuminpapieres die Moglichkeit an die
Hand gegeben war, mittels einer Aufnahme eine ganze Anzahl von
Bildern anzufertigen, ergriffen weitere Kreise die gewerbsmifiige Aus-
nuung des neuen Berufes. Zunichst waren es meist die Optiker und
Mechaniker, welche gegen Mitte und Ende der 50er Jahre ihren ge-
schiftlichen Nugen darin suchten und fanden, auf Bestellung photo-
graphische Portrits anzufertigen. Bald wurde dann die allgemeine Ge-
werbefreiheit eingefiihrt, und da wandten sich nun viele diesem Erwerbs-
zweig zu, die anderwirts nicht fortgekommen waren. Die Photographie
galt allgemein als ein Beruf, durch den viel Geld zu verdienen war.
Und sicherlich waren auch diese Ansichten nicht unberechtigt. Jedoch
wurde in den meisten Fillen die Angelegenheit nur unter diesem Ge-
sichtspunkte betrachtet, daher denn auch viele derjenigen, welche sich
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nach Einfiihrung der Gewerbefreiheit der Photographie zuwandten,
iiberhaupt nicht einmal iiber die — damals in vielleicht noch h&herem
Grade, als heute — erforderlichen Vorkenntnisse verfiigten. Sie er-
warben sich mit Miithe und Not eine gewisse handwerkliche Routine
und liefien es dabei bewenden. Der Riickschlag fiir den ganzen Beruf
war unausbleiblich. Er trat spit genug ein. Noch heute ist der Haupt-
teil der Schuld an der nicht sehr rosigen wirtschaftlichen Lage der
meisten Fachphotographen dhnlichen Gesichtspunkten zuzuschreiben.

Die Photographen selbst erblicken freilich — teilweise mag dies
iibrigens nicht ganz unberechtigt sein — die Ursachen des wirtschaft-
lichen Niederganges in ganz anderen Dingen. In erster Linie werden
da meist die sogen. Grofibetriebe genannt. Es ist durchaus nicht meine
Absicht, hier fiir derartige Betriebe einzutreten, zumal eine direkte
Férderung der Photographie von diesen sicher nicht erwartet werden
kann, Da ich aber einmal die Aufgabe iibernommen habe, hier die
verschiedenen Gesichtspunkte fiir die Ausiibung der Photographie —
mit besonderer Beriicksichtigung der Portritphotographie — zu be-
rithren, so kann an dieser Erscheinung unserer kapitalistischen Gesell-
schaftsordnung nicht voriibergegangen werden. Und da ist dann wie
iiberall eine mdglichst unparteiisc%e Behandlung wenigstens anzu-
streben.

Die Grofibetriebe stellen den rein ,, kaufminnischen* Gesichtspunkt
dar. Das Erzeugnis gilt nur als ,,Artikel“, an dem Geld verdient werden
soll. Die Bediirfnisse des grofien Publikums an photographischen Por-
trits haben in ungeahnter Weise zugenommen. Durch die billigen An-
gebote der Grofibetriebe und Warenhausateliers wird ferner erreicht,
dafy oft genug Auftrige da erteilt werden, wo iiberhaupt eigentlich gar
kein Bediirfnis vorliegt. Nach dem Standpunkt dieser rein ,kauf-
minnisch betriebenen Geschifte spielt das gelieferte Erzeugnis nur
insofern eine Rolle, als dadurch das ganze ,,Geschift nicht in Frage

estellt wird, und als es eventuell geeignet sein kdnnte, auf die grofie
%’Iasse zu wirken. Daher hier das Bestreben, ,,modern‘ zu arbeiten,
pmodern um jeden Preis. Was dabei unter modern zu verstehen ist,
wird dem Leser im Verfolg unserer Darlegungen erkenntlich werden.
yModern* in Pose und Beleuchtung ist ein beliebtes Schlagwort ge-
worden, dem man z. B. im Arbeitsmarkt photographischer Fachblitter
oft genug begegnen kann.

Die zweite Kategorie der in der Photographie berufsmifiig Titigen
umfafit die groffe Mehrzahl der etwa 15000 bis 18000 Personen im Deut-
schen Reiche, die in diesem Beruf ihre Haupterwerbstitigkeit sehen.
Meist fehlt hier ebenfalls jeder hShere Gesichtspunkt. So wenig gerecht-
fertigt es an sich ist, die Photographie schlechthin zum Handwerk mit
all den schénen ,,Zwangsinstitutionen‘ zu rechnen, so mufj doch gesagt
werden, dafy der Gesichtspunkt fiir die Ausiibung der Photographie a%s
Beruf, welcher von der grofien Anzahl in dieser Kategorie festgehalten
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wird, mit kurzen Worten nur als der des Handwerkers bezeichnet
werden kann. Wirkliches Streben, in den Leistungen iiber das rein Hand-
werksmifiige hinauszugehen, wird nicht allzu oft angetroffen. Und wo
etwa dieses Streben vorhanden ist, da finden sich dann vielerlei Um-
stinde, die hiufig tro bester Absichten zu keinem Resultat kommen
lassen. Es ist unbestreitbar, dafy die Vorkenntnisse und die Vorbildung
der meisten in dieser zweiten Kategorie nicht den Anforderungen ent-
sprechen, die gestellt werden miissen, um mehr als reines ,,Handwerk‘
in der Photographie zu liefern. Trot dessen betrachten sich mindestens
90 Prozent dieser zweiten Kategorie als ,,Kiinstler,

In der dritten Gruppe nun, welche die legte unserer Aufstellung
bildet, finden sich nur wenige von den vielen, die als Berufsphoto-
graphen tdtig sind. Es sind dies diejenigen, welche in der Ausiibung
ihres Berufes nicht lediglich ein Mittel, ihren Unterhalt zu verdienen,
erblicken. Diese werden natiirlich auch nicht etwa auf eine materielle
Entschiddigung fiir ihre Arbeiten verzichten, da ja ebenfalls ihre Er-
werbstitigkeit in der Photographie liegt. Meist wird in dieser Gruppe
die Vergiitung fiir die Arbeitsleistung, im Verhidltnis zu den Preisen,
welche in den beiden ersten Gruppen erzielt werden, sogar sehr hoch
sein; dennoch aber kann behauptet werden, dafy die Aussicht auf die
materielle Entschidigung nicht allein ihre Arbeit und ihre Leistungen
bestimmt.

Dieser leggten Gruppe gehdren diejenigen an, welche vermdége ihrer
Individualitit auch mit Mitteln der photographischen Technik
Eigenes zu geben vermdgen. Bei der Schwierigkeit, durch die Photo-
graphie mit reinen Mitteln ihrer Technik kiinstlerischem Empfinden
Ausdruck zu verleihen, ist nun fiir ein solches Arbeiten eine ganz spe-
zielle Veranlagung die notwendige Voraussegung. Freilich kann das
rein Technische der Photographie erlernt werden, und es mufj erlernt
werden, wenn durch die Beherrschung aller Mittel die Mdglichkeit ge-
geben sein soll, Werke von gréfierem und bleibendem Wert zu schaffen.
Was dagegen nicht erlernt werden kann, auch nicht durch Nachahmerei,
das ist: Eigenes zu geben, die Individualitit zur Geltung zu bringen im
Sehen, Auffassen und Wiedergeben.

Die Leistungen und Arbeiten dieser wenigen der dritten Gruppe
werden, wie sich eigentlich von selbst versteht, vielfach nachgeahmt.
Das nennt man dann ,,modern* arbeiten. Als ob durch irgendwelche
Nachahmerei wirklich Wertvolles — iiber das Alltagsniveau Hinaus-
gehendes — geschaffen werden kénnte. Damit kann sich nur die Mittel-
mifigkeit ausbreiten.

Nachdem wir so die verschiedenen Gruppen der Fachleute zunichst
klassifiziert haben, bleiben im Rahmen unseres Themas noch einige Be-
merkungen zu machen iiber die Grundsige, welche in den verschiedenen
geschiftlichen Betrieben hauptsichlich befolgt werden. Dabei muf;
jedoch darauf hingewiesen werden, dafj sich hierin bisweilen, ebenso
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wie iiberhaupt in der mitgeteilten Einteilung in drei Gruppen, keine
absolut scharfe Grenzlinie ziehen lifit.

Die wichtigste Frage bildet da zunichst die Festsegung der Preise.
Wihrend im reinen Handelsbetriebe darin keinerlei grofie Schwierig-
keiten vorhanden sind, dndert sich die Sachlage, sobald auch eine
Arbeitsleistung zu beriicksichtigen ist. Das ist nun in der Photographie
hauptsidchlich zu beachten, da der reine Materialwert, einschlie{jﬁch des
prozentualen Anteils der Unkosten, nicht allein in der Kalkulation zu
beriicksichtigen ist. Die Arbeitsleistung muf§ ebenfalls entsprechend
bewertet werden. Und das ist oft ziemlich schwierig. Der Grundsag:
,Jeder Arbeiter ist seines Lohnes wert!‘ hat unbestreitbar seine volle
Berechtigung. Er hat nur leider die unangenehme Eigenschaft vieler
dhnlicher Sprichwdrter. Er ist nimlich nichts weniger als bestimmt.
Denn: ,,seines Lohnes* sagt uns keineswegs, was denn eigentlich als
»sein Lohn* zu betrachten sei. Meist wird ja wohl dieses Dilemma
durch den Ausgleich von Angebot und Nachfrage einigermafien gelGst.
Der betreffende ,,Arbeiter* aﬁerdings glaubt in der Regel auf den Lohn
Anspruch zu haben, den er selbst als angemessen bestimmt. Dem nun
kénnte nur beigepflichtet werden, wenn eine vollkommen unparteiische
und nicht egoistische Beurteilung stattfinde. Die grofie Mehrzahl aber
wird stets darauf ausgehen, auch in der Photographie iiber Gebiihr den
Wert der eigenen Titigkeit anzusegen.

In der Frage der Preise ist das den Grofibetrieben zugrunde liegende
ykaufminnische* Geschiftsprinzip nicht so ganz einwandfrei, wie von
diesen hiufig behauptet wird. Wollte man streng kaufménnische Kalku-
lation hier anwenden, so miifite normalerweise der Materialverbrauch und
der prozentuale Anteil derGesamtunkosten zugrundegelegt werden,wozu
dann ein Verdienstaufschlag von bestimmter H6he kommen miifite. (Ob
dies nun 50 Prozent oder 100 Prozent sein wiirden, spielt keine Rolle.)
Wer aber diese Betriebe genauer kennt, weify, dafy in ganz anderer Weise
vorgegangen wird. Es handelt sich keineswegs nur um den Grundsag:
»Kleiner Nugen bei grofiem Umsat*“. Denn die von diesen Betrieben
festgeseggten Preise kénnen nun und nimmermehr durch eine einheit-
liche Kalkulation gerechtfertigt werden. Vielmehr wird auf die Ueber-
redungsgabe gerechnet, durch welche das in Frage stehende Publikum
bestimmt wird, schliefilich ganz etwas anderes zu bestellen, als urspriing-
lich beabsichtigt war. Innerhalb engerer Grenzen ist natiirlich auch noch
nichts dagegen einzuwenden, wenn ein Geschiftsmann besonders die-
jenigen Waren oder Erzeugnisse empfiehlt, an denen sein Nugen ein
grofierer ist. Die Art und Weise der iiberwiegenden Mehrzahl der
Massengeschifte oder Grofibetriebe, hierin auf die Kundschaft einzu-
wirken, diirfte aber wohl diese Grenzen &fters um ein Erhebliches iiber-
schreiten. In dieser Beziehung ist es freilich berechtigt, wenn reelle
Geschiftsleute sich gegen ein derartiges Gebahren wenden. Wie wir
bereits oben erwihnten, besteht nimlich oft genug keinerlei Verhiltnis
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zwischen den ,,Lockpreisen* und den tatsichlich berechneten Preisen
fiir die schliefilich dem Kunden aufgeredete ,bessere Ausfithrung*.
Denn sobald ein Geschiftsmann fiir ein Dutend Visitbilder ,,Glanz* nur
den Preis von 1,90 Mk. (oft noch weniger) ansegt, kann unmdglich auf
derselben Grundlage eine Kalkulation durchgefiihrt werden, die den
Preis fiir ein Dugend Visitbilder in matter Ausfiihrung auf 5 Mk. bis
6 Mk. festlegt. In dieser Hinsicht mufy also fraglos zugegeben werden,
dafy die iiberwiegende Mehrzahl der Grofibetriebe direkt auf die Un-
wissenheit des grofien Publikums rechnet.

In der zweiten Kategorie unserer Gruppeneinteilung finden diese
Grundsige nicht so unbedingte Anwendung. Die Preise werden hier
hauptsichlich durch Angebot und Nachfrage geregelt. Sind Grofibetriebe
am Orte, so beeilen sich die meisten, eben%alls ihre Preise wenigstens
einigermafien in Uebereinstimmung mit den Preisnormierungen der-
selben zu bringen. Als ob dadurch nicht das Publikum nur in der
Meinung bestirkt werden muf;, dafy es fiir den Kunden im Grunde
einerlei sei, wohin er sich wende. (Eigenartig ist es iibrigens, daf§ in
keinem anderen Beruf, auch nicht durch scharfe Konkurrenzkimpfe,
solche Schwierigkeiten vorhanden sind, bis zu einem bestimmten Grade
eine Verstindigung iiber die Preisfestsegungen durchzufiihren, wie
gerade unter den Photographen. Es ist mir allerdings wohl bekannt,
daf; etwa im Laufe der leten 2 Jahre mehrfach doch eine Verstindigung
an einigen Orten gelungen ist. Sollte das nicht beweisen, dafy es fast
iiberall méglich sein diirfte?)

In dieser zweiten Gruppe richtet sich — hinsichtlich der Erzeug-
nisse — meist das ganze Streben darauf, sogen. mittleren Anspriichen
zu geniigen. Nun ist es sicherlich fiir die meisten nicht einmal mdglich,
iiber diese ,,mittleren Anforderungen* geniigenden Leistungen hinaus-
zugelangen, indessen sollte doch, auch im geschiftlichen Leben, das Ziel
des eigenen Strebens immer sehr hoch gestellt werden. Ueberdies
wird auch meistenteils keine Riicksicht genommen, fiir die Aufklirun
und Weiterbildung des grofien Publikums Sorge zu tragen. Und docﬁ
mufy dieses eine der ersten Aufgaben des Fachmannes und des weit-
sichtigen Geschiftsmannes sein — wenigstens wenn er auf reeller Basis
sein Geschift betreiben will. Aber da ist wohl nur zu oft die eigene
Urteilsfihigkeit der Fachleute nicht in dem hierzu erforderlichen Mafie
ausgebildet. (Die Mitglieder von Preisgerichten werden dariiber manche
interessante Episode erzihlen kénnen. Ebenso diirften mir alle die-
jenigen beipflichten, die oft Gelegenheit haben, mit den verschiedensten
Fachkreisen der. einzelnen Gegenden und Linder in Berithrung zu
kommen.) Und doch ist es keineswegs so besonders schwer; aber ,,der
Geschmack des grofien Publikums ii%er alles* ist nur allzu hiufig die
Devise, um den eigenen Mangel an Urteil nicht eingestehen zu miissen.
Hinzu kommt bisweilen auch noch das besondere Streben nach vollen-
deter ,,Schdnheit. Wobei allerdings ,,nur* aufier acht gelassen wird,
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dafy der Begriff ,,schén* legten Endes immer sehr relativ ist und bleiben
wird, sowie auch, dafy das Bestreben danach denn doch nicht so un-
bedingt berechtigt sein kann, sobald es sich um die Anfertigung eines
Portrits handelt. Hier Aehnlichkeit und bildmifiige Auffassung
zu fordern, diirfte sicherlich mehr Berechtigung haben, als die Beriick-
sichtigung des bekannten Wunsches dlterer Damen, der wohl allen
Photographen von Zeit zu Zeit gedufiert wird. Hier bietet sich vor allem
ein Feld fiir den Portritphotographen, in erster Linie aufklirend zu
wirken. Wann werden da die einzelnen in ihrem Wirkungskreise — er
sei grofy oder klein — mit einer solchen Aufklirungstitigkeit endlich
beginnen? Die Photographen selbst halten sich ja oft genug in ihrem
Beruf den Malern fiir ebenbiirtig. Glauben diese Herren aber, dafj es
viele Maler gibt, die sich so weit zum Handwerker herabwiirdigen, ver-
mdge ihrer Handgeschicklichkeit nur das auszufiihren, was ihnen vom
Besteller vorgeschrieben wird? Selbst in geschiftlichen Betrieben, die
sich bereits ein gewisses Renommee erworben haben, nimmt zeitweise
die Riicksicht auf — vom Photographen vorausgeseggte — Wiinsche des
Publikums einen so grofien Raum ein, dafi dadurch jeder ernstliche
Fortschritt gehemmt, wenn nicht unmdglich gemacht wird. Freilich ist
es ja wohl bequemer, wenn immer in dem nahezu gleichen Geleise weiter-
gearbeitet werden kann, sei es auch noch so ausgefahren. Nichtsdesto-
weniger kann natiirlich manchen berechtigten Wiinschen des Kunden
Rechnung getragen werden. Berechtigt werden dieselben aber nur dann
sein, wenn sie nicht mit der Ueberzeugung des Photographen kolli-
dieren, in anderer Weise ein besseres Resultat zu erhalten. Es versteht
sich hierbei von selbst, dass einem urteilsfihigen Fachmann diese Ent-
scheidung nicht schwer fallen wird, einem urteilslosen aber iiberhaupt
nicht mdéglich sein kann. Es ist, glaube ich, bereits von anderer Seite
einmal vorgeschlagen worden, in einem derartigen Falle, wenn der
Kunde sich nicht iiberzeugen lassen will, eine Aufnahme nach Vorschrift
anzufertigen, und eine zweite ganz nach den eigenen Intentionen. Ob
diesem gewify nicht zu verwerfenden Vorschlag viele gefolgt sind? Meist
diirfte die Initiative fehlen. Dariiber hinaus wird das, was in den wirk-
lich kunstverstindigen Kreisen des Publikums an den Arbeiten unserer
ersten Fachmidnner (welche eben die dritte Gruppe meiner obigen Auf-
stellung ausmachen) Anklang gefunden hat, ohne eigentliches Verstind-
nis nachgemacht, bei welcher Gelegenheit dann in der Regel nur die
unerfreulichsten Resultate zutage treten.

In unserer dritten und legten Gruppe lassen sich bestimmte Grund-
sige, auf denen der geschiftliche Betrieb beruht, nur sehr bedingt
aufstellen. Wiewohl es sich hier kaum um mehr als zwei Dugend oder,
wenn es sehr hoch kommt, drei Dugend Photographen in Deutschland
handelt. Der erste und wichtigste, welcher auch allen Angehd&rigen
dieser Kategorie gemeinsam ist — vielmehr gemeinsam sein mufy —, ist
das Bestreben, die jeweils gestellte Aufgabe der eigenen Persdnlichkeit
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entsprechend zu 18sen. Nur darin kann wirklich ernstes Streben und
Forderung der Photographie bestehen. Und nicht in einem schema-
tischen ,,modernen* Arbeiten. (Wer etwa auf Reisen in verschiedenen
Stidten die Arbeiten der grofien Masse der Photographen in deren Aus-
lagen miteinander vergleichen will, wird wohl nicht bestreiten kdnnen,
dafy im allgemeinen durchaus nach dem von mir gekennzeichneten
pmodernen® Schema gearbeitet wird, welches eben hauptsichlich in
dufierlicher Nachmacherei besteht.)

Wenn nun diese wenigen zur dritten Gruppe zu zihlenden auch in
der Festsegung ihrer Preise ihre eigenen Wege gehen, den Kunden bis-
weilen selbst nicht einmal die Bestimmung dariiber iiberlassen, ob die
gewiinschte Aufnahme als Brustbild, Knie%ild oder Figuraufnahme an-
gefertigt wird, so kann es nicht wunder nehmen, wenn diese auch in
sozialer Hinsicht eine ganz verschiedene Schitung geniefien. Fiir das
Bestehen dieser Photographen handelt es sich, nachdem ihr Ruf einiger-
mafien begriindet ist, nur darum, daf; sie eine geniigend zahlreiche Kund-
schaft in ihrem Wirkungskreise finden kdnnen, die auch in der Lage
ist, die immerhin ziemlich hohen Preise zu zahlen. Allerdings ist der
Wirkungskreis anerkannter Gréfien nicht auf den Ort ihrer Nieder-
lassung beschrinkt, wie uns die Erfahrung an einigen dieser bekannten
Fachminner lehrt.

Die Festsepung der Preise in dieser Gruppe ist, wie leicht erklir-
lich, aufier durch den Mehrverbrauch an Material (infolge der sorg-
filtigen Auswahl eines jeden Bildes, das aus dem Betrieb hinausgeht)
vor allem durch die Selbsteinschigung der Arbeit bedingt, und nur in
geringerem Mafe als in der zweiten Gruppe von Angebot und Nach-
frage abhingig.

Da unsere bisherigen Darlegungen in erster Linie einen allgemeinen
Ueberblick in betreff der gegenwirtigen Verhiltnisse geben sollten, und
nicht etwa darauf berechnet sind, dem einen oder anderen Fachmann
anzuraten, nun ebenfalls in der Weise der wenigen Fachminner zu
wirken, die wir in unseren Ausfithrungen der dritten und legten Gruppe
zugezihlt hatten, so kann einstweilen das Thema fiir erschépft ange-
sehen werden. Wenn durchaus davon abgesehen wird, irgendeinen
darauf beziiglichen Rat anzufiigen, dafi die grofie Mehrzahl der Photo-
graphen sich nun auch bestrebe, in der Weise der wenigen, wirklich
ganz besonders fiir die Photographie veranlagten, Persdnlichkeiten
titig zu sein, so liegen die Griinde hierzu in den folgenden Ueber-
legungen.

Zunichst haben wir bereits mehrfach darauf hingewiesen, dafy die
unbedingt erforderliche Veranlagung doch nur bei einem kleineren Teile
vorhanden sein diirfte. Denn es ist wirklich eine — nicht gering zu ver-
anschlagende — natiirliche Begabung die unbedingte Voraussegung, um
iiberhaupt auf diesem Wege vorwirts zu kommen. Sodann aber, und
dies ist wohl noch der wichtigere Grund, ist zurzeit der Kreis der Kund-
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schaft doch immerhin beschrinkt, der solche Arbeiten zu wiirdigen ver-
steht und dann auch bereit und in der Lage ist, eine angemessene Ver-

iitigung fiir derartige Arbeiten zu zahlen, so daf§ immer nur eine
%estimmte Anzahl durch eine Ausiibung der berufsmifiigen Photo-
graphie in der geschilderten Weise ihr Auskommen finden kann,
wenn sich nicht auch in der Photographie die gleiche Erscheinung
wiederholen soll, unter welcher in der Malerei so viele zu leiden
haben.

Deshalb nun ist es aber noch keineswegs nétig, daf; alle diejenigen,
welche ich hier im grofien und ganzen zur zweiten Kategorie gezihlt habe,
aufdem des niheren auseinandergesegten Standpunkt dauernd beharren.
Vielmehr wird namentlich hier doch noch ein Weiterstreben zu em-
pfehlen sein. Falls nimlich in diesen geschilderten Verhiltnissen nicht
eine Aenderung eintritt, nicht ein Fortschritt und eine Besserung erzielt
wird, so ist bei der Verstindnislosigkeit des grofien Publikums eine
Verwunderung dariiber nicht mehr %erechtigt, dafi die Grofibetriebe
immer weiter an Boden gewinnen. Ernst arbeiten ist heute nun einmal
die Devise. Die neuerdings so hiufig empfohlenen und auch betitigten
Zusammenschliisse der Fachleute al%ein tuen es sicherlich nicht. Das,
was der einzelne an sich selber arbeiten kann und arbeitet, ist ungleich
wichtiger und ausschlaggebender.

Bereits oben wurde gesagt, dafy die Grenzlinien sich hinsichtlich
der Einteilung in die hier aufgestellten drei Gruppen nicht immer ganz
scharfbestimmen lassen. Daher einige Geschifte auf der Grenze zwischen
den gekennzeichneten Grofibetrieben und den handwerksmifiig be-
triebenen Ateliers stehen, wihrend wieder andere sich auf der Grenz-
linie zwischen der zweiten und dritten Gruppe halten. Und so, wie die
zulegt erwihnten Geschifte in einer bestimmten Anzahl sich teilweise
zur Gruppe 3 zihlen kénnen, zum anderen — gréfieren oder kleineren —
Teil aber noch zur Kategorie 2 geh8ren, so miifite auch immerhin doch
eine nicht unbetrichtliche Zahl von Fachleuten noch in der Lage sein, in
diesem Sinne vorwirts zu streben, ohne darum gleich unbedingte An-
wartschaft erheben zu kénnen, nunmehr zur dritten Gruppe gerechnet
zu werden.

Fiir den ernst strebenden Berufsphotographen ist heute die viel-
seitig gebotene Mdglichkeit, sich selbst weiter zu bilden, als durchaus
ausreichend zu betrachten. Namentlich soweit das wichtigste Moment
in Frage steht: Das Schirfen der Urteilskraft! Denn in dieser Hin-
sicht wollen alle unsere periodischen Zeitschriften beurteilt sein, die so
viele, oft sehr beachtenswerte Illustrationen bringen, unter denen wohl
jeder etwas findet, das seiner pers6nlichen Veranlagung und Richtung
férderlich sein kdnnte.

Sehr wesentlich ist dabei, daf§ in der Beurteilung der gegebenen Illu-
strationen nicht allein nach dem augenblicklichen Empfinden geurteilt
werde. Vielmehr ist dies nach dem ersten Eindruck vorhandene Gefiihl
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