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Die Diplomarbeit beschiftigt sich mit Beregnungskanonen, die zur Bewisserung
groBer Flichen eingesetzt werden. Die Aufgabe bestand darin, ein Export-
marketingkonzept fiir eine Beregnungskanone zu erstellen, die nach einem

v6llig neuen, sehr vorteilhaften Funktionsprinzip arbeitet.

Der erste Teil ist im wesentlichen dem Bereich Marktforschung gewidmet und

umfaBt folgende Schwerpunkte:

- Unternehmungsanalyse
- Konkurrenzanalyse
- Marktsegmentierung und

- Linderanalyse

Die wichtigsten Abnehmergruppen sind die Hersteller von Beregnungsautomaten
und die direkten Verwender in der Landwirtschaft. Fiir die letztere Gruppe
wurde die Linderanalyse durchgefiihrt, dabei wurde der Weltmarkt zuerst im
Rahmen einer Lindervorauswahl anhand der Kriterien, Importregime und De-
visensituation untersucht, und die fiir einen Markteintritt weniger interes—
santen Linder wurden ausgeschieden. Die iibriggebliebenen vielversprechenden

Linder wurden schlieBlich in einer Nutzwertanalyse gereiht.

Der zweite Teil der Diplomarbeit war die Erstellung des Exportmarketingkon-
zeptes. Diese erfolgte mit Hilfe des bei der Marktforschung erhobenen Daten-
materials unter Beriicksichtigung der Gegebenheiten und Potentiale der Unter-—
nehmung. Das Problem bei der Entwicklung des allgemeinen Exportmarketingkon-—
zeptes bestand vor allem darin, die Theorie auf eine sehr kleine Firma anzu-
wenden. Als Beispiel fiir die Anwendung des allgemeinen Konzeptes wurde im
letzten Abschnitt noch ein spezielles Exportmarketingkonzept fiir den sehr
interessanten Markt Siidafrika ausgearbeitet.

Wegen des hohen Qualitidtsniveaus und vor allem wegen der schon bei kleinen
Stiickzahlen sehr geringen Herstellkosten der Brandl-Water-Gun, konnten die Ab-

satzchancen fiir die Firma Brandl Ges.m.b.H. als sehr giinstig bezeichnet werden.
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