
Raumfahrt, der Elektro- und Elektro­
nikindustrie, im Schiffsbau und in der
öffentlichen Verwaltung.

prof. Dr. Sihn ist Vize-Präsident der
"International Society of Agile Ma­
nufacruring" und internationaler Her-

ausgeber der Zeitschrift "Agility and
Global Competition" sowie Gasther­
ausgeber des "International Journal of
Technology Management (IJTM}".

Er hält Vorträge auf nationalen
und internationalen Konferenzen

TOP-THEMA \\"f

zu den oben genannten Themen. Er
ist Verfasser zahlreicher Bücher und
über 200 Veröffentlichungen, mit de­
nen er sich an der wissenschaftlichen
und pragmatischen Diskussion betei­
ligt.

Call for Papers
Themenschwerpunkt: Beschaffung/Einkauf

in WINGbusiness 04/2007

Beschreibung

Immer öfter liest und hört man von
Purchasing, Sourcing oder Procure­
ment. Der Grund liegt auf der Hand:
In vielen Industrien macht der Ein­
kauf mehr als 50 Prozent der Kosten
aus! Den Hebel, der sich aus einer
Kostenreduktion ergibt, hat die Au­
tomobilindustrie schon vor Jahren
erkannt. Mittlerweile können es sich
andere Unternehmungen auch nicht
mehr leisten, nicht über Beschaffung

nachzudenken. Hinzu kommt, dass der
Anteil des Einkaufes und der Beschaf­
fung an der Wertschöpfung steigt und
in Zukunft noch mehr Gewicht haben
wird! Der Fokus des 4. WINGbusiness
in diesem Jahr wird deshalb auf diese
spannenden Themen gelegt.

Hinweise für Autoren

Vorlagen zur Erstellung eines WINGpa­
pers und konkrete Layout-Richtlinien
sind als DownJoad (http://www.wiv.atl

contentlindex.php?id=392) oder per
E-Mail verfügbar.
Autoren können ihre Beiträge zum
Themenschwerpunkt als PDF an
office@wing-online.at übermitteln.
Die Ergebnisse des Reviews werden
dem Autor innerhalb von 4-8 Wo­
chen nach Einsendung des Artikels
zugestellt.

ANNAHMESCHLUSS:

15. OKTOBER 2007

LEUTE/KÖPFE

WINGbusiness 2/2007

Dr. Werner Schimanofsky

Dr. Werner Schimanofsky ist seit April Geschäftsführer der Kämmerer GmbH in
Graz. Das Unternehmen ist eine Tochter der gleichnamigen AG in Deutschland
und bietet Engineering Dienstleistungen vom Prototyping bis zur Serienüberlei­
wng. Der Schwerpunkt liegt in der Entwicklung von Cabrioverdecken und der
Abstimmung adaptiver Fahrwerkssysteme für die Automobilindustrie. Dr. Schi­
manofsky war Assistent am BWL Institut und danach Berater bei AT Kearney.
Die letzten 5 Jahre war er Director für Business Development bei der AVL List
GmbH.
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